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1.2

Prodajni pogoji kupcev

so pomemben del vsakega prodajnika.

Pri vnosu novega izdelka se vsakemu izdeleku doloci:
e rabatna skupina
e cena

Poleg tega se

¢ v cenik se doda izdelek

¢ v prodajnih pogojih se partnerju doloci privzeti cenik veljavnost prodajnih pogojev omejena z
datumom

Gre torej za kombinacijo vec faktorjev, ki se morajo upostevati. Ce imamo vse to Ze definirano, se
lahko lotimo oblikovanja prodajnih pogojev novega narocnika - kupca.

Priprava prodajnih pogojev poteka v treh korakih:

1. dodamo partnerja v seznam kupcev ki imajo pripravljene prodajne pogoje
2. dodamo datum pri€etka veljavnosti prodajnih pogojev
3. dolocimo cenik in % rabata v posamezni rabatni skupini

Dodajanje partnerja v prodajne pogoje

Menu.Prodaja.Nastavitve.ProdajniPogojiKupcev
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Sifra 099

Opis Popust d.o.o.

Z gumbom VRINI dodamo novega kupca v tabelo. Sifra je enaka $ifri iz Sifranta partnerjev, opis pa
lahko tudi nekoliko spremenimo Ce Zelimo. Po izbiri gumba SHRANI se kupec pojavi v tabeli
narocnikov.

Veljavnost prodajnih pogojev

Z dvojnim klikom migkinega kazalca na partnerja ali uporaba gumba AZURIRAJ prikaZe po datumih
definirane veljavne pogoje. V kolikor gre za partnerja za katerega prvi¢ oblikujemo prodajne pogoje
opazimo, da je datum pricetka veljavnosti avtomati¢no dodan s prvim dnem tekoCega poslovnega
leta. Pomembno je, da je priCetek veljavnosti prodajnih pogojev pred izdajo prvega dokumenta, saj v
nasprotnem primeru program ne ve iz katerega cenika naj jemlje cene in kakSen rabat pripada kupcu
na dolocen izdelek. Izpisan dokument - dobavnica ne bo imela definiranih cen - vse cene bodo enake
NIC.
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— Nastavitev prodajnih pogojev kupcem
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Se ena malenkost, na katero moramo paziti. Prodajnih pogojem ne spreminjamo, ampak jih
dodajamo z novim pricetkom veljavnosti. Pomembnost tega bodo opazili tisti uporabniki, ki delajo
finan€ne analize. Ce se namrec delajo popravki pogojev, potem bo program uposSteval samo nove

vrednosti prodajnih pogojev.... prikaz bo torej nerealen.

1.3  Definiranje prodajnih pogojev

Imamo partnerja v seznamu prodajnih pogojev, imamo prietek veljavnosti prodajnih pogojev, ne
vemo pa Se kateri je njegov privzeti cenik in kakSen rabat ima na posamezne rabatne skupine.
Da bi uredili tudi to, bomo z miskinim kazalcem oznacili datum pricetka prodajnih pogojev in naredili

dvojni klik na zapis. Odprlo se bo novo pogovorno okno, kjer bomo videli vse podatke.
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Super rabat opis EI % Super super rabat opis 0 4

[ ] Faktura postopna izdobava razbij postavke po dobavah

Diobavnica - prikazi rabat
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Cene na ceniku s k aloprodajne cene z davkom v 5
Pozebni pogoj M-Mobenih posebnih pogojey w 6
Pozebni cenik
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Interni Fifrant izdelkoy

| Shrani | | Prekligi |

LEGENDA:

Datum pricetka veljavnosti prodajnih pogojev

Sifra cenika, iz katerega se jemljejo cene ( privzeti cenik )
viSina rabata na posamezno rabatno skupino

nastavitev, ki pove ali naj se na dobavnici izpiSe tudi rabat
prikazane cene so lahko maloprodajne z ali brez davka
moznosti so, da se uporabijo tudi dodatni prodajni pogoji

oukrwNE

Ko so ti podatki vneSeni, spremembe shranimo in partner je pripravljen za pripravo narocil, izpis
dobavnic, racunovm,...

Posebnosti - mobipeki

Mobipeki so zagotovo tisti, ki so v primerjavi z ostalimi kupci posebnost. NajvecCkrat se ta posebnost
izkaze v ceniku, ki ga uporabljajo.

Medtem, ko imajo ostali kupce en sam cenik, sta pri njih v uporabi dva cenika. V spustnen seznamu
izberemo opcijo DVA CENIKA Z NC IN MPC, v vnosno polje posebni cenik pa vpiSemo Sifro cenika,
iz katerega jemlje program cene.
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D-Veleprodajni cenik: -
|-Super rabati
M-Mobenih posebnih pogojev
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Za mobipeke velja tudi, da se za njih izdelajo samo interni racuni

1.4  Kontrola prodajnih pogojev

Menu.Orodja.Kontrole.Sifranti.ProdajniPogojiKupcev

Moznost imamo kontrole po treh nacinih:

¢ podatki so zapisani napacno

e izpis partnerjev, ki imajo nastavitev uporabe cenika z DDV

e izpis partnerjev, ki imajo nastavitev uporabe cenika brez DDV

KATERI PODATKI SO PRAVILNI ?
To je odvisno od nacina dela oziroma pripravljenega cenika.

Cenik je lahko pripravljen za dva mozna nacina:
e cene so z davkom
e cene so brez davka

V prodajnih pogojih je dolo€eno, da kupec uporabja cenik na katerem je:
e cena z davkom
e cena brez davka

PRAVILNO

PRIMER 1

Cene na ceniku so pripravljene brez davka. Kupec ima v prodajnih pogojih nastavitev, da so cene na
ceniku brez davka.

PRIMER 2

Cene na ceniku so pripravljene z davkom. Kupec ima v prodajnih pogojih nastavitev, da so cene na
ceniku z davkom.

NAPACNO

PRIMER 3
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Cene na ceniku so pripravljene brez davka. Kupec ima v prodajnih pogojih nastavitev, da so cene na
ceniku z davkom.
PRIMER 4

Cene na ceniku so pripravljene z davkom. Kupec ima v prodajnih pogojih nastavitev, da so cene na

ceniku brez davka.

PRIMER 5

Dva ali ve€ kupcev uporablja isti cenik. V prodajnih pogojih imajo razli¢no nastavitev, eni uporabljajo
nastavitev, ki upoSteva cenik brez davka, drugi uporabljajo nastavitev, ki uposteva cenik z davkom.

KAKO resSevati problematiko?

—IKontrola prodajnih pogojev kupcev E]@

Cene na cenku zo

@ﬂ\lambe vpigane

() Maloprodajne z DDV

() Meto brez DDW

| »» Madaliui | | Prekiizi |

1. Preverimo, kako so oblikovane cene na ceniku (z davkom ali brez davka )

2. s kontrolo NAROBE VPISANE se najprej preverimo ali obstaja nastavitev ki ne ustreza pravilni
(ni podatka, napacen podatek,...)

3. preverimo kdo ima v nastavitvah definirano uporabo cenika z davkom

4. preverimo kdo ima v nastavitvah definiramo uporabo cenika brez davka

Kontrola prodajnih pogojev Kupcev A
Obseg izpisa:Kupci z napac¢no nastavitvijo (Cene na cenil

SIFRA | Naziv Opis napake
015001 podjetje 1 |Smer obracuna Posebni pogoiji

Ce iz seznama, ki se izpie, kupec ne ustreza predvideni nastavitvi, potem to v prodajnih pogojih
spremenimo.

© 2007 ... Carpe Diem



